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Yapay zeka teknolojilerinin hizla gelismesiyle birlikte satis surecleri de buyUk bir donusum gegiriyor.
Modern satis ekipleri artik yalnizca geleneksel satis ydntemlerine degil, ayni zamanda Generative Al
araclarini stratejik sekilde kullanma becerisine de ihtiyac duyuyor.

Selling with Generative Al egitimi, satis profesyonellerinin yapay zeka destekli satis sureclerini daha
verimli, hizli ve stratejik sekilde ydnetebilmesi icin hazirlanmis kapsamli bir Al satis gelistirme
programidir.

Bu egitim sayesinde katilimcilar:

Generative Al araclarini satis sUreclerinde etkin kullanabilir
Prospecting ve lead generation calismalarini hizlandirabilir
Satis stratejilerini veri odakli gelistirebilir

MuUsteri iletisimlerini Kisisellestirebilir

Al destekli satis verimliligi saglayabilir

Program, modern satis ekiplerinin yapay zeka caginda rekabet avantaji kazanmasina yardimci olur.
Selling with Generative Al Yaklasimi

GenAl modeli, yapay zekayi satis sUreclerini destekleyen stratejik bir yardimci olarak konumlandirir.
Programin temel amaci:

Satis sureclerini hizlandirmak

Daha kaliteli mUsteri analizleri yapmak

Satis ekiplerinin stratejik karar alma becerilerini gelistirmek
Operasyonel yuku azaltmak

Satis performansini artirmak

Bu yaklasim sayesinde satis profesyonelleri rutin islere daha az zaman ayirirken stratejik satis
faaliyetlerine daha fazla odaklanabilir.

Program; satis psikolojisi, yapay zeka uygulamalari ve modern satis metodolojileri Uzerine
gelistirilmistir.

Selling with Generative Al egitimi, modern satis ekiplerinin yapay zeka teknolojilerini daha stratejik ve
verimli kullanmasini saglayan kapsamli bir satis gelisim programidir.

Bu egitim sayesinde sirketler:

e Satis sureclerini hizlandirabilir

e Operasyonel verimliligi artirabilir

e Daha kaliteli muUsteri analizleri yapabilir

e Satis performansini gelistirebilir

e Dijital donUsum sureclerini guclendirebilir

Ozellikle Al dénUsumanin hizlandigi ginimuzde, yapay zeka destekli satis becerileri énemli bir
rekabet avantaji sagdlar.
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Kimler Katilmali

Bu egitim ozellikle:

Satis profesyonelleri

Business development ekipleri
Account manager profesyonelleri
Customer Success ekipleri

Sales enablement uzmanlari
Pazarlama ve satis destek ekipleri

icin uygundur.

Al destekli satis sUreclerine gecis yapmak isteyen tUim sirketler icin yuksek deger saglar.

Neler Ogreneceksiniz

Selling with Generative Al egitimi satis ekiplerinin daha hizli ve daha verimli calismasina yardimci olur.

Egitim Sonrasi Beklenen Kazanimlar

Daha yuksek satis verimliligi

Daha hizli satis dongusu

Artan win rate oranlari

Daha buyuk satis firsatlari

Daha gucglu musteri deneyimi
Daha kisisellestirilmis satis iletisimi

Ayrica ekiplerin teknoloji adaptasyonu ve Al kullanim yetkinligi gelisir.

Programda Yer Alan Ana Basliklar

Generative Al for Sales

Prompt engineering

Al destekli prospecting

Lead generation surecleri

Al ile mUsteri analizi

Satis otomasyonu

Al destekli meeting preparation
Responsible Al kullanimi

Al risk yonetimi

Satis verimliligi optimizasyonu

Egitim icerigi
1. Satis Suireclerinde Yapay Zeka Kullanimi

Katilimcilar Al araglarinin satis dunyasinda nasil kullanilacagini 6grenir.
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Bu boélumde:

e Generative Al temelleri
o Al destekli satis surecleri
e Satis otomasyonu

e Al kullanim senaryolari

gibi konular ele alinir.

2. Prompt Engineering ve Al Prompt Yazimi
Dogru prompt yazimi Al kullaniminda kritik dnem tasir.
Katilimcilar:

Etkili prompt olusturmayi

Al modellerine dogru yonlendirme yapmayi

Satis odakli prompt sablonlari kullanmayi
Al ciktilarini optimize etmeyi

ogrenir.

3. Al ile Prospecting ve Lead Generation

Yapay zeka prospecting sureclerinde buyUk hiz ve verimlilik saglar.
Bu modulde:

e Al destekli lead generation
e Prospect arastirmasi

e Hesap ve sektor analizi

e Karar verici arastirmalari

gibi konular islenir.

4. Al Destekli Satis Stratejileri

Program, satis ekiplerinin stratejik karar sureclerini gelistirmeye odaklanir.
Bu bdélumde:

Buying Cycle analizi

Satis yaklasimi planlama

Al destekli satis senaryolari
Stratejik musteri yonetimi

gibi konular ele alinir.

5. Satis Gériismeleri ve iletisim Planlama
Generative Al araclari musteri iletisim sureclerini daha etkili hale getirebilir.

Katilimcilar:
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e E-posta icerikleri olusturmayi

e Toplanti hazirliklari yapmayi

e Sunum ve pitch planlamayi

e Role-play ve meeting simulation sureclerini

oégrenir.

6. Responsible Al ve Etik Kullanim

Al kullaniminda etik ve guvenlik kritik 6nem tasir.
Bu modulde:

Al risk yonetimi

Veri guvenligi

Bias ve hata yonetimi
Responsible Al prensipleri

gibi konular islenir.
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