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Overview

Sales in SAP S/4HANA Academy Part | egditimi, SAP S/4HANA ortamindaki satis sUreclerinin temel ve ileri
duzey islevlerini ayrintili olarak ele alir. Egitim, katilimcilarin satis fonksiyonlarini etkin sekilde kullanmalarinin
yani sira bu sureclerle iliskili temel customizing ayarlarini anlamalarini ve uygulamalarini hedefler.

Program kapsaminda SAP S/4HANA satis sUrecinin genel yapisindan baslayarak organizasyonel yapilar, ana
veriler, satis siparisleri ve Business Partner fonksiyonlari incelenir. Katilimcilar farkli satis siparisi turlerinin
olusturulmasi ve islenmesi konusunda bilgi edinirken partner determination sureclerinin nasil
yapilandirildigini da égrenir.

Egitimin ilerleyen bdlumlerinde satis belgesi turleri, item category ve schedule line category gibi temel Sales
Customizing bilesenleri ele alinir. Ayrica sézlesmeler, scheduling agreement'lar, &zel ticari islemler ve copying
control gibi satis streclerinin yapilandirilmasinda énemli rol oynayan konular incelenir.

Program; incompletion log, material determination, product selection, material listing/exclusion ve free goods
gibi satisin temel fonksiyonlarini da kapsar. Egitim, TS460 tabanli Sales Case Study ile teorik bilgilerin
kapsamli bir satis senaryosu Uzerinden pekistiriimesini saglar.

Kullanilan Yazilim SGriamu
Egitim:
e SAP S/4HANA 2022

sUrumunu temel almaktadir.

Prerequisites

Zorunlu
Katilimcilarin satis ve dagitim surecleri hakkinda temel is bilgisine sahip olmalari gerekmektedir.
Onerilen

Egitim oncesinde asadidaki SAP egitimlerinin tamamlanmis olmasi onerilir:

e S4HOO - SAP S/4HANA Overview
e TS410
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Who Should Attend

Bu egitim asagidaki profesyoneller icin uygundur:

e Application Consultant
e Business Analyst
e Solution Architect

What You Will Learn

Bu egditimin sonunda katilimcilar:

SAP S/4HANA'daki satis sUreclerinin temel yapisini ayrintil olarak aciklayabilir,

Sales and Distribution kapsamindaki organizasyonel yapilari tanimlayabilir,

Satis sUreglerinde kullanilan master data bilesenlerini anlayabilir,

Farkli satis siparisi turlerini olusturabilir ve isleyebilir,

SAP S/4HANA satis sUreclerinde Business Partner ve Partner Functions yapilarini kullanabilir,
Partner Determination Procedures yapilandirmasini gerceklestirebilir,

Satis belgesi turleri, item categories ve schedule line categories icin temel customizing ayarlarini
anlayabilir,

Copying control yapisini satis surecglerinde kullanabilir,

o Sozlesmeler, scheduling agreements ve dzel satis islemleriyle calisabilir,

e Satis sureclerindeki temel fonksiyonlari yapilandirabilir ve kullanabilir.
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Outline

SAP S/4HANA Satis Sureclerine Giris

e SAP S/4HANA icerisindeki satis sUrecinin genel yapisini anlama
e Satis surecindeki temel islem ve bilesenleri inceleme

Sales and Distribution Organizasyonel Yapilari

e Satis ve dagitim sureclerinde kullanilan organizasyonel yapilarin incelenmesi
e Organizasyonel birimlerin satis sUrecglerindeki rolunun anlasiimasi

Master Data

e SAP S/4HANA satis sureclerinde kullanilan temel ana verilerin incelenmesi
e Ana verilerin satis islemleriyle iliskisini anlama

Satis islemleri

e Farkli satis siparisi turlerini olusturma
e Satis siparislerini isleme ve yonetme

Business Partners

e SAP S/4HANA satis streclerinde Partner Functions kullanimi
e Partner Determination Procedures yapilandirmasi

Sales Customizing

Sales document types yapilandirmasi
I[tem categories

Schedule line categories

Copying control

Contracts ve scheduling agreements
Ozel ticari igslemler

Satisin Temel Fonksiyonlari

Incompletion log kullanimi

Material determination ve product selection
Material listing ve exclusion

Free goods yapilandirmasi

Sales Case Study

e TS460 tabanli satis vaka calismasi
e EJitim boyunca ele alinan satis sUreclerinin butunlesik bir senaryo icerisinde uygulanmasi
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