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Basarili satis ekipleri yalnizca pazarlama tarafindan gelen lead’lere bagli kalmaz. Modern satis
profesyonelleri aktif mUsteri bulma, dogru karar vericilere ulasma ve surekli yeni firsatlar Uretme
becerisine sahip olmalidir.

3D Prospecting egitimi, satis ekiplerinin lead generation, musteri bulma ve prospect yonetimi
becerilerini gelistirmek icin hazirlanmis kapsamli bir prospecting ve satis gelistirme programidir.

Bu egitim sayesinde katilimcilar:

Daha fazla nitelikli lead olusturabilir

Dogru hedef musteri profillerini belirleyebilir
Outbound satis sureclerini gucglendirebilir

Sosyal satis tekniklerini kullanabilir

Satis pipeline yapisini surdurulebilir hale getirebilir

Program, modern dijital satis sUreclerine uygun pratik prospecting teknikleri Uzerine kurulmustur.

3D Prospecting Yaklasimi

3DPR modeli, satis ekiplerinin sistematik ve surdurulebilir musteri bulma surecleri olusturmasini
hedefler.

Programin temel yapisi:
e Insight (icgoru)
e |Influence (Etkileme)

e Trust (GUven)

unsurlarina dayanir.

Bu yaklasim sayesinde satis profesyonelleri yalnizca baglanti kurmakla kalmaz; ayni zamanda dogru
musterilerle glven odakli iliskiler gelistirebilir.

Program, 20 yili askin satis arastirmalari ve saha deneyimleri Uzerine gelistirilmistir.

3D Prospecting egitimi, modern satis ekiplerinin musteri bulma ve satis firsati olusturma becerilerini
gelistiren kapsamli bir satis gelistirme programidir.

Bu egitim sayesinde sirketler:

Satis pipeline yapilarini gucglendirebilir
Daha fazla kaliteli lead olusturabilir
Satis donusum oranlarini artirabilir
Daha surdurulebilir blyume saglayabilir
Rekabet avantaji elde edebilir

Ozellikle dijital satis streclerinin yogun oldugu sektérlerde guclu prospecting becerileri kritik 6nem
tasir.
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Kimler Katilmali

Bu egitim ozellikle:

New business sales ekipleri

SDR ve BDR profesyonelleri
Account manager ekipleri

Satis temsilcileri

Business development uzmanlari
Satis yoneticileri

icin uygundur.

Ozellikle aktif musteri kazanimiyapan sirketler icin yUksek deger saglar

Neler Ogreneceksiniz

3D Prospecting egitimi satis ekiplerinin pipeline kalitesini artirmaya yardimci olur.

Egitim Sonrasi Beklenen Kazanimlar

Daha fazla nitelikli lead

Daha yUksek dontsUm oranlari
Daha guclu satis pipeline yapisi
Daha hizli satis déongusu

Artan satis performansi

Kota basarisinda yukselis

Ayrica satis ekiplerinin prospecting disiplini ve dzguveni gelisir.
Programda Yer Alan Ana Basliklar

Target profile olusturma
Lead generation teknikleri
Soguk arama yontemleri
E-posta prospecting
Sosyal satis stratejileri
LinkedIn prospecting
Stakeholder yonetimi
Hesap giris stratejileri
Outbound satis teknikleri
Toplantli alma yontemleri

Egitim icerigi
Pr

1. Hedef Musteri Profili Olusturma

Basarili prospecting surecinin ilk adimi dogru hedef kitleyi belirlemektir.
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Bu boélumde:

Ideal customer profile olusturma
Buyer persona analizi

Hedef sektor belirleme

Karar verici analizi

gibi temel konular ele alinir.

2. Inbound ve Outbound Lead Generation

Modern satis sUreclerinde hem inbound hem outbound stratejileri kritik dneme sahiptir.
Katilimcilar:

Outbound satis teknikleri

Soguk arama yontemleri

E-posta prospecting surecleri
Referral stratejileri

Inbound lead generation yontemleri

konularinda uygulamali bilgi edinir.

3. Sosyal Satis ve Dijital Prospecting
Dijital kanallar prospecting sUreclerinde buUyUk avantaj saglar.
Bu modulde:

LinkedIn prospecting

Sosyal satis teknikleri

Dijital gorunurluk olusturma
Online etkilesim stratejileri

gibi konular islenir.

4. Karar Vericilere Ulasma

Satis sureclerinde dogru kisilere ulasmak buyuk énem tasir.
Katilimcilar:

Buying center analizi

Stakeholder haritalama

Karar verici yonetimi
Hesap giris stratejileri

[ ]
[ ]
[ ]
[ ]

ogrenir.

5. Satis Gorismesi Kazandirma Teknikleri

Prospecting yalnizca baglanti kurmak degil, ayni zamanda gdérdsme olusturabilmektir.

Bu boélumde:
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e Ik temas stratejileri

e GUven olusturma

e Toplanti alma teknikleri

e ilgi olusturma yéntemleri

gibi konular ele alinir.
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