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Overview

GUnUmuz is dUnyasinda stratejik satin alma kararlarinin bUyuk bolumu artik Ust duzey yoneticiler
tarafindan veriliyor. Ozellikle kurumsal satis sureclerinde CEO, CFO, CIO ve diger C-level yoneticilerle
etkili iletisim kurabilmek satis basarisinda kritik rol oynuyor.

Business Acumen & Selling to the C-Suite egitimi, Ust duUzey ydneticilere satis yapma becerilerini
gelistirmek isteyen satis profesyonelleri icin hazirlanmis kapsamli bir ileri seviye satis programidir.

Bu egitim sayesinde katilimcilar:

C-level yoneticilerle daha etkili iletisim kurabilir

Stratejik satis gorusmeleri gergeklestirebilir

Buyuk dlcekli firsatlari yonetebilir

is dunyasl ve finansal konular hakkinda daha gucli bakis acisi gelistirebilir
Ust duzey karar vericiler Uzerinde daha fazla etki olusturabilir

Program, modern enterprise satis surecleri ve C-Suite satis stratejileri Uzerine odaklanir.
Business Acumen & Selling to the C-Suite Yaklasimi

BA modeli, Ust duzey yoneticilerin is dunyasina bakis acilarini anlamaya ve satis sureclerini buna gore
sekillendirmeye odaklanir.

Programin temel yapisi:
e Insight (icgoru)
e |nfluence (Etkileme)

e Trust (GUven)

unsurlarina dayanir.

Bu yaklasim sayesinde satis profesyonelleri yalnizca Urun anlatan kisiler degil, ayni zamanda stratejik is
danismanlari haline gelir.

Program; 20 yili askin satis arastirmalari, davranis analizleri ve saha deneyimleri Uzerine gelistirilmistir.

Business Acumen & Selling to the C-Suite egitimi, Ust duUzey ydneticilerle daha stratejik ve etkili satis
gorusmeleri yapmak isteyen profesyoneller icin kapsamli bir gelisim programidir.

Bu egitim sayesinde sirketler:

Daha buyuk kurumsal firsatlar kazanabilir
Executive seviyede gUven olusturabilir
Daha guclu musteri iliskileri gelistirebilir
Satis donusum oranlarini artirabilir

Uzun vadeli stratejik bUyume saglayabilir

Ozellikle enterprise satis sureclerinde guclu C-Suite satis becerileri bluyUk rekabet avantaji saglar.
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Who Should Attend

Bu egitim ozellikle:

Senior sales profesyonelleri
Strategic account manager ekipleri
Enterprise sales uzmanlari

Senior customer success yoneticileri
Business development liderleri
C-level satis yapan profesyoneller

icin uygundur.
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Ozellikle buyUk 6lcekli B2B satis sUrecleri ydneten sirketler icin ylUksek deger saglar.

What You Will Learn

Business Acumen & Selling to the C-Suite egitimi sirketlerin stratejik satis performansini gelistirmeye

yardimci olur.

Egitim Sonrasi Beklenen Kazanimlar

Daha buyuUk satis firsatlari
Daha yuUksek satis hacmi

Daha guclu executive iliskileri
Daha yuksek kazanma oranlari
Daha hizli satis surecleri

Daha uzun musteri iliskileri

Ayrica satis ekiplerinin 6zguveni ve stratejik is bilgisi gelisir.
Programda Yer Alan Ana Basliklar

Selling to the C-Suite
Executive communication
CxO karar surecleri
Finansal okuryazarhk

ROI ve NPV analizi
Strategic sales yaklagsimi
Guven olusturma teknikleri
Stakeholder yénetimi
Kdltdrler arasi iletisim
Enterprise satis stratejileri

Outline

1. C-Suite Satis Stratejileri
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Ust dlzey yoneticilere satis yapmak standart satis streclerinden farkhdir.
Bu bolumde:

C-level satis yaklasimi

Executive engagement stratejileri
Ust dUzey toplanti yénetimi
Enterprise satis surecleri

gibi konular ele alinir.

2. CxO Rollerini ve Onceliklerini Anlama

Her Ust duzey yoneticinin farkli hedefleri ve dncelikleri vardir.
Katilimcilar:

CEO perspektifi

CFO beklentileri

ClO ve teknoloji odakli karar surecleri
is hedefleri ve KPI analizleri

konularinda bilgi edinir.

3. is Dunyasi ve Finansal Yetkinlik
C-Suite yoneticileri ticari ve finansal etkileri dnemser.
Bu modulde:

Finansal okuryazarlhk

ROI ve yatirim geri dénusu
Cash flow analizi

Net Present Value (NPV)
Ticari etki analizi

gibi konular islenir.

4. Ust Duizey Karar Vericileri Etkileme
Program, davranis bilimi ve ileri seviye etkileme tekniklerini satis slUreclerine entegre eder.
Bu bdélumde:

° Karar verme psikolojisi

e |kna stratejileri

e Executive communication
e Guven olusturma teknikleri

gibi konular ele alinir.
5. Kiltirler Arasi C-Suite iletisimi
Global is dunyasinda farkli kulturlerle etkili iletisim kurmak kritik dneme sahiptir.
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Katilimcilar:
e Kulturel farkhliklari yonetmeyi
e Uluslararasi executive iletisimini
e Global musteri iliskilerini
e Bolgesel is kulturlerini
ogrenir.
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