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Overview

Kurumsal is hayatinda Ust duzey yoneticilerle etkili iletisim kurabilmek, stratejik dusinmek ve dogru
muzakere yontemlerini kullanmak profesyonel basari acisindan buyuk énem tasir. Ozellikle yoneticiler,
proje liderleri ve is gelistirme ekipleri icin karar vericileri etkileyebilmek kritik bir yetkinlik haline
gelmistir. Influencing & Negotiating with Senior People egitimi, profesyonellerin Ust dlzey yoneticilerle
daha guglu iletisim ve muzakere becerileri gelistirmesine yardimci olur.

Bilginc tarafindan sunulan Influencing & Negotiating with Senior People egitimi; liderlerle etkili iletisim
kurmalk, stratejik etki olusturmak ve profesyonel glven gelistirmek isteyen Kisiler icin hazirlanmistir.

Influencing & Negotiating with Senior People Nedir?

Influencing & Negotiating with Senior People, Ust duzey yoneticilerle iletisim ve mUzakere sureclerini
daha etkili yonetmeye odaklanan profesyonel gelisim egitimidir. Egitim sUrecinde katilimcilar; stratejik
iletisim, ikna teknikleri, iliski yonetimi ve muzakere becerileri konusunda uygulamali bilgiler edinir.

Influencing & Negotiating with Senior People Egitiminin Avantajlari

Ust duzey iletisim becerilerini gelistirir
Stratejik dusunme yetkinligi kazandirir
Ikna ve muzakere becerilerini guclendirir
Profesyonel gUven olusturur

Liderlik performansini destekler

Is iliskilerini guclendirir

Who Should Attend

Bu egitim ozellikle asagidaki profesyoneller icin uygundur:

e Orta ve Ust duzey yoneticiler

Takim liderleri

Proje yoneticileri

is gelistirme ekipleri

Satis yoneticileri

Ust ydnetimle calisan profesyoneller

What You Will Learn

Katilimcilar egitim boyunca:

Ust dlzey yoneticilerle etkili iletisim kurmayi 6grenir
Stratejik etkileme teknikleri gelistirir

MUzakere sureclerini profesyonel sekilde yonetir

Guven olusturan iletisim becerileri kazanir

Karar vericiler Uzerinde etki olusturma ydntemlerini 6grenir
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Outline

1. Ust Duzey Yoneticilerle iletisim Dinamikleri

Karar vericilerle profesyonel iletisim kurmanin temel prensipleri ele alinir.

2. Stratejik Etkileme Teknikleri

Ust dlzey yoneticileri etkilemek icin kullanilan iletisim ve ikna yontemleri degerlendirilir.
3. Mizakere ve ikna Yénetimi

Kurumsal muzakere sureclerinde etkili iletisim ve anlasma yonetimi teknikleri uygulanir.
4. Gluven ve Profesyonel iliski Gelistirme

Uzun vadeliis iliskileri olusturmak icin guven temelli iletisim stratejileri incelenir.

5. Zor Durumlarda iletisim ve Karar Yénetimi

Baski altinda veya yuksek beklenti ortamlarinda iletisim yonetimi yontemleri degerlendirilir.
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