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Overview

Modern satis dUnyasinda satis ekiplerinin yalnizca Urdn veya hizmet satmasi yeterli degildir. GUnUmuzde
basarili satis profesyonellerinin finansal okuryazarlhk, karlilik yonetimi ve ticari karar alma surecleri
konusunda da guclu bilgiye sahip olmasi gerekir.

Commercial Acumen egitimi, satis ve account management ekiplerinin finansal farkindaliklarini artirmak
ve ticari karar alma becerilerini gelistirmek icin hazirlanmis kapsamli bir is ve finans odakli satis egitimidir.

Bu egitim sayesinde katilimcilar:

Finansal verileri daha dogru yorumlayabilir

MuUsteri sirketlerin ticari yapilarini anlayabilir

Karliligr artiracak satis kararlari alabilir

Fiyatlandirma ve indirim sureclerini daha stratejik ydnetebilir
Account profitability ydnetimini gelistirebilir

Program, &zellikle B2B satis sUreclerinde finansal dustiinme becerilerini guc¢lendirmeye odaklanir.

Commercial Acumen Yaklasimi

Commercial Acumen modeli, satis profesyonellerinin finansal bakis acisini gelistirerek daha stratejik
kararlar almasini hedefler.

Programin temel yapisi:

Finansal farkindalik

Ticari analiz becerileri
Karlihk yonetimi

Deger odakli satis yaklasimi

unsurlarina dayanir.

Bu yaklasim sayesinde satis ekipleri muUsterilerle finansal hedefler Gzerinden daha guclu iletisim kurabilir
ve stratejik is ortagi konumuna gelebilir.

Program; finansal analiz, satis psikolojisi ve saha deneyimleri Uzerine gelistirilmistir.

Commercial Acumen egitimi, satis ekiplerinin finansal bakis acisini gelistirerek daha stratejik ve karli satis
kararlari almasini saglayan kapsamli bir gelisim programidir.

Bu egitim sayesinde sirketler:

Karlihklarini artirabilir

Daha guclu fiyat yonetimi olusturabilir
Finansal riskleri azaltabilir

Musteri iliskilerini gUg¢lendirebilir

Daha surdurulebilir buyume saglayabilir

Ozellikle rekabetin yogun oldugu B2B satis ortamlarinda gUclU ticari farkindalk bUyUk avantaj saglar.
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Who Should Attend

Bu egitim ozellikle:

Satis profesyonelleri

Account manager ekipleri

Customer service yoneticileri

Sales manager ekipleri

Business development uzmanlari
Finansal konularla calisan musteri ekipleri

icin uygundur.
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Finans gecmisi olmayan profesyoneller icin de anlasilir ve uygulanabilir bir yapi sunar.

What You Will Learn

Commercial Acumen egitimi sirketlerin finansal performansini ve satis etkinligini gelistirmeye yardimci

olur.

Egitim Sonrasi Beklenen Kazanimlar

Daha yuksek account profitability
Daha saglkl nakit akisi

Daha guclu fiyat yonetimi

Daha yUksek satis dontsUm oranlari
Artan pipeline firsatlari

Daha stratejik muUsteri iliskileri

Ayrica satis ekiplerinin finansal 6zgUveni ve ticari farkindalgi gelisir.

Programda Yer Alan Ana Basliklar

Finansal tablolar analizi

Pricing stratejileri

Karlihk yonetimi

ROl degerlendirme

Cash flow yonetimi

Working capital analizi

Margin koruma ydntemleri
Cost management

Finansal karar verme surecleri
Commercial selling yaklasimlari

Outline

1. Finansal Tablolari Anlama
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Katilimcilar sirketlerin temel finansal yapilarini analiz etmeyi 6grenir.
Bu bolumde:

Gelir tablosu (P&L)
Balance Sheet analizi
Cash Flow yonetimi
Finansal KPI'lar

gibi temel konular ele alinir.

2. Finansal Analiz ve Ticari Bakis Acisi
Program, satis profesyonellerinin finansal disinme becerilerini gelistirmeye odaklanir.
Katilimcilar:

Finansal oran analizi
Trend degerlendirme
Karlihk yorumlama
Ticari risk analizi

konularinda bilgi edinir.

3. Fiyatlandirma ve Karlilik Yonetimi

Modern satis sureclerinde fiyat yonetimi kritik Sneme sahiptir.
Bu modulde:

Pricing stratejileri

Indirim yoénetimi

Price-volume dengesi
Margin koruma ydéntemleri

gibi konular islenir.

4. Musteri Finansal Kararlarini Anlama
Basarili satis ekipleri musterilerin finansal édnceliklerini anlayabilmelidir.
Bu boélumde:

Ticari karar sUrecleri
Finansal trade-off analizi
ROI degerlendirmesi
Finansal etki yonetimi

gibi konular ele alinir.

5. Account Karliligi ve Cost Management

Program yalnizca satis degil ayni zamanda surdurulebilir karhlik Gzerine odaklanir.
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Katilimcilar:

Direct ve indirect cost yonetimi
Scope creep kontrolu

Hizmet maliyet yonetimi

Account profitability optimizasyonu

konularini 6grenir.

6. Cash Flow ve Working Capital Yonetimi
Nakit akisi modern isletmeler icin kritik 6nem tasir.
Bu modulde:

Cash conversion cycle

Working capital yonetimi

Nakit akisl optimizasyonu
Account-level cash analysis

gibi konular islenir.
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